ProgressNow! invest AG

Brief an die Aktionarinnen und Aktionare

Bericht des Verwaltungsratsprasidenten

Sehr geehrte Aktion&rinnen
Sehr geehrte Aktionére

Mit 2006 geht fir die ProgressNow! invest AG ein insgesamt erfreuliches Geschéftsjahr zu Ende, denn mehrere
Portfoliogesellschaften kénnen bemerkenswerte Fortschritte und Erfolge aufweisen. Der Kursverlauf der Progress-
Now!-Aktie hat diesen Sachverhalt leider kaum zum Ausdruck gebracht: Er l&sst sich am besten als eine Seitwarts-
bewegung in einer Spannbreite zwischen CHF 26.25 und CHF 34.70 beschreiben — dies im Gegensatz zur allge-
mein freundlichen Entwicklung der wichtigsten Aktienmarkte. Der Grund dafiir ist sicherlich in der ausgepragten
Abhangigkeit von der Kernbeteiligung ZymeQuest zu suchen.

Trotz Phasen der Erholung hat der US-Dollar 2006 gegenliber dem Schweizerfranken insgesamt weiter an Wert
verloren und damit den inneren Wert der ProgressNow!-Aktie belastet.

Riickblick auf das Portefeuille im Geschéftsjahr 2006

Das Geschéftsjahr 2006 war von den Ereignissen bei den drei wichtigsten Beteiligungen ZymeQuest, Hansen Me-
dical und Plant Health Care gepragt.

ZymeQuest hat 2006 die Sicherheitsstudien (klinische Phase Ib) zur Transfusion der in rote ECO®-Blutkérperchen
umgewandelten roten Blutkdrperchen der Gruppe A erfolgreich abgeschlossen, ohne dass bei den Testpersonen
irgendwelche negativen Symptome wie zum Beispiel Hautrétungen aufgetreten wéren. Diese Studie hat ZymeQuest
auf Anweisung der US-amerikanischen Zulassungsbehérde FDA zusétzlich durchfiihren miissen, um 2007 mit den
Tests der klinischen Phase Il beginnen zu kdnnen.

Die Versuche der klinischen Phase lla, in welcher rote ECO®-Blutkdrperchen aus roten Blutkdrperchen der Gruppe
A an gesunde Probanden diverser Blutgruppen Ubertragen werden, sind im Dezember 2006 in Schweden und Nor-
wegen eingeleitet worden. Diese beiden Léander wurden speziell auf Wunsch des Marketingpartners Novartis Blood
Division im Hinblick auf eine Markteinfiihrung des ECO®-Blutes in der EU vor der Markteinfiihrung in den USA aus-
gewabhlt.

Im Bereich Blutplattchen sind die praklinischen Versuche nach der zweiten Stufe des Herstellungsprozesses mit
Erfolg durchgefliihrt worden.

Obwohl urspriinglich angekiindigt, hat ZymeQuest 2006 keine Finanzierungsrunde abgeschlossen. Der Verwal-
tungsrat der ZymeQuest hat die Geschaftsleitung lediglich ermachtigt, im Rahmen einer Uberbriickungsfinanzierung
von bestehenden Aktiondren und teilweise neuen Investoren in geringem Ausmass Mittel zur Deckung der laufenden
Kosten aufzunehmen. Grund dafir ist unter anderem, dass nach Vorliegen der Phase-lla-Daten eine langerfristige
Beschaffung von Risikokapital zu wesentlich attraktiveren Konditionen méglich sein sollte.

Hansen Medical hat im November ein erfolgreiches Initial Public Offering (IPO) an der US-Technologiebdrse Nas-
daq durchgefiihrt. Hansen Medical sind durch das IPO liquide Mittel von knapp USD 80 Mio. zugeflossen, die unter
anderem flr den weiteren Ausbau der Marketing- und Vertriebsstrukturen aufgewendet werden. Die Bewertung von
ProgressNow!s Beteiligung an der Firma hat sich im Jahr 2006 ann&hernd verdoppelt.

Plant Health Care hat weitere Ergebnisse aus den Feldversuchen mit Myconate veréffentlicht. Hierbei wurden Er-
tragssteigerungen bei Mais und Sojabohnen von bis zu 25% beobachtet, wobei die gréssten Ertragszuwachse in
trockenen Gegenden oder solchen mit einer unglnstigen Bodenbeschaffenheit erzielt wurden. Die insgesamt sehr



guten Testresultate waren die Hauptursache fir die hervorragende Kursentwicklung der Plant-Health-Care-Aktien.
Im ersten Halbjahr konnte Plant Health Care zudem eine Finanzierungsrunde Uber brutto GBP 6.5 Mio. abschlies-
sen, bei der 10 Millionen neue Aktien zu 65 Pence platziert wurden. Die Firma hat eine deutliche Umsatzzunahme in
den Kernmérkten USA, Europa und Mexiko erzielt. 2006 diirfte aufgrund der getatigten Investitionen in die Entwick-
lung und Vermarktung von Myconate allerdings noch mit einem Verlust enden, was den Erfolg von Myconate aber
keineswegs schmalert. So hatte ProgressNow!s Beteiligung an der Firma Ende 2005 noch einen Wert von CHF 1.3
Mio., wahrend er Ende Dezember 2006 bereits bei CHF 3.8 Mio. lag!

Auch die Ubrigen Beteiligungen konnten Fortschritte vermelden. Cadent Holdings vermochte seinen Umsatz deut-
lich zu steigern, auch wenn der ehrgeizige Wachstumsplan im Crown & Bridge-Geschéft infolge vorlibergehender
technischer Schwierigkeiten etwas verzdgert wurde. Im Juni stimmte der Verwaltungsrat der Axya Medical Inc der
Ubernahmeofferte einer Investmentbank zu. Im Zuge dieser Ubernahme diente auch ProgressNow! ihren gesamten
Aktienbestand an. Da ProgressNow! nur gewdhnliche Aktien (Common Shares, d. h. Aktien ohne Liquidationsprafe-
renzen) gehalten hat, ist der Erlds fiir ihre Aktienposition aber gering ausgefallen.

Erneuerungswahl des Verwaltungsrats

An der diesjahrigen Generalversammlung stehen sowohl ich als auch der Vizeprasident des Verwaltungsrats, Rolf
Kalin, zur Wiederwahl. Damit auch nach dem Austritt von Thomas Kull per Ende Dezember 2005 die in den Statuten
festgelegte Staffelung der Amtszeiten erhalten werden kann, kandidiere ich jedoch nur fir eine Amtszeit von einem
Jahr und stelle mich an der néchstjéhrigen Generalversammlung erneut der Wiederwahl. Bis auf Weiteres bleibt der
Verwaltungsrat auf drei Mitglieder beschréanki.

Ausblick auf das Jahr 2007

Bei der Kernbeteiligung ZymeQuest steht die Durchfiihrung der klinischen Versuche der Phase Il auf dem Pro-
gramm. In der Phase lla wird ECO®-Blut gesunden Probanden diverser Blutgruppen verabreicht. Die Phase lla sollte
im zweiten Quartal abgeschlossen werden. lhre Ergebnisse werden im Hinblick auf die langerfristige Finanzierung
von ZymeQuest von grosser Bedeutung sein.

Eine weitere Studie, Phase llb, dirfte ebenfalls 2007 eingeleitet werden. Hier werden Patienten mit einem tatsachli-
chen Blutbedarf, etwa Unfallopfer oder Krebskranke, erstmals ganze Konserven von ECO®-Blut, das sind je 450
Milliliter, verabreicht bekommen.

Ferner sollten 2007 auch die praklinischen Versuche mit den behandelten und gekuhlten Blutplattchen weitergefiihrt
werden.

Plant Health Care arbeitet an weiteren Versuchsreihen mit Myconate und steht betreffend Lizenzvertrdge mit gros-
sen Unternehmen der Agrochemie in Verhandlungen. Bei Cadent diirfte der C&B-Dienst mit der Uberwindung der
technischen Schwierigkeiten 2007 einen deutlich grosseren Umsatzbeitrag leisten als 2006. Im Geschaftsfeld Or-
thoCAD sollte eine gegenwartig laufende Bereinigung der Vertriebsstrukturen die Neukundengewinnung optimieren.
Hansen Medical schliesslich stehen nach dem erfolgreichen IPO erhebliche Mittel zum weiteren Ausbau seiner
Vertriebsstrukturen zur Verfigung.

Diese knappen Ausfuhrungen diirften darlegen, dass die Voraussetzungen flr ein erfolgreiches 2007 intakt sind.
Hansen Medical und Plant Health Care haben im Berichtsjahr aufgezeigt, dass bei erfolgreichen Finanzrunden und
viel versprechenden Produkten markante Zunahmen des Unternehmenswertes mdéglich sind. Eine detaillierte Be-
schreibung der Entwicklung aller Beteiligungen im Berichtsjahr 2006 sowie den Ausblick jeder einzelnen Beteiligung
flr das Jahr 2007 finden Sie wie gewohnt auf den folgenden Seiten dieses Aktionarsbriefs.

Dr. Robert Straub
Verwaltungsratsprésident



Portefeuille

Wertschriften

Gesundheit
Hansen Medical, Inc

Umwelt
Plant Health Care plc

Bilanzwert

Private-Equity-
Beteiligungen

Gesundheit
Alphaport, Inc

Axya Medical, Inc
Cadent Holdings, Inc

Hansen Medical, Inc
ZymeQuest, Inc

Energie
Energetech Australia Pty Ltd

Bildung
Enablearning, Inc
Bilanzwert

Total Portefeuille

Anlagekategorie-
informationen

Wertschriften
Gesundheit in USD
Umwelt in GBP

Private-Equity-Beteiligungen
Gesundheit in USD
Bildung in USD

31.12.2006 31.12.2005
Total Total
Investi- | Wahrung Anzahl| Bewertung| Fair Value Anzahl| Bewertung| Fair Value
tionsart in CHF| in CHF|
Aktien ushD 133'011 11.54] 1'873'710 0 0.00 0
Aktien GBP 900'000 1.75] 3762'832 900'000 0.64| 1'303'258
5'636'542 1'303'258
31.12.2006 31.12.2005
Total Total
Investi- | Wahrung Anzahl| Bewertung| Fair Value Anzahl| Bewertung| Fair Value
tionsart in CHF| in CHF|
Optionen ushD 0 0.00 0 725'000 0.00 0
Aktien ushD 0 0.00 0 6'153'845 0.05 395'370
Aktien usbD 316'459 4.29] 1'658'553 316'459 4.29] 1'790'618
Optionen ushD 637 3.97 3'090 637 3.97 3'336
Aktien ushD 0 0.00 0 532'045 1.54 1'076'964
Aktien usbD 9'041'585 4.00( 44'148'251 9'041'585 4.00| 47'663'619
Optionen usbD 1'730'769 3.46| 7'310'114 1'730'769 3.46| 7'892'192
Aktien AUD 348'179 0.00 0 348'179 0.00 0
Aktien usbD 1'452'905 0.87| 1'5636'711 1'452'905 0.87| 1'659'074
Optionen usbD 144'266 0.00 0 144'266 0.00 0
54'656'719 60'481'173
| 60293'261] | | 61'784'431]
Investitionstatigkeit 2006 Realisierter Nicht realisierter
Zugange Abgange Gewinn Verlust Gewinn Verlust
CHF CHF CHF CHF CHF CHF
1'992'451 0 0 0 0 -118'741
0 0 0 0 2'459'574 0
1'992'451 0 0 0 2'459'574 -118'741
0 -1'999'213 0 -388'609 915'488  -4'229'757
0 0 0 0 0 -122'363
0 -1'999'213 0 -388'609 915'488  -4'352'120




Entwicklung der Beteiligungen im Berichtsjahr 2006 und Ausblick auf 2007

Gesellschaft
Axya Medical, Inc
Beverly MA, USA
Branche
Gesundheit
Tétigkeitsschwerpunkt
Verschweissen von
Polymerverbindungen
Finanzierungsstadium
Early stage

Die Kommerzialisierung der Schulterarthroskopie-Produkte (Axya Shoulder Fixation
System) hat 2006 Fortschritte verzeichnet. Zunéchst wurden ausgewahlte Schlissel-
regionen in den USA bedient, wobei das Distributionssystem bis Ende Jahr auf diver-
se gréssere US-Metropolen ausgedehnt wurde. Im Bereich der Nahtanker, Axya
Medicals zweiter Produktgruppe, erfolgte die Vermarktung unverandert Uber ein
Vertriebsabkommen mit einem namhaften Medizinaltechnik-Unternehmen.

Dennoch hat die Firma ihre finanziellen Ziele verfehlt und den operativen Breakeven
nicht zu erreichen vermocht, womit Axya unverandert von der finanziellen Unterstuit-
zung von Investoren abhéngig geblieben ist. Im Juni 2006 hat der Verwaltungsrat der
Axya Medical Inc schliesslich einer Ubernahmeofferte der Investmentbank Warburg
Pincus zugestimmt. Im Zuge dieser Ubernahme hat auch ProgressNow! ihren ge-
samten Aktienbestand angedient. Da ProgressNow! nur gewdhnliche Aktien (Com-
mon Shares, d. h. Aktien ohne Liquidationspréferenzen) gehalten hat, ist der Erlos fir
ihre Aktienposition jedoch bescheiden geblieben.

Gesellschaft
Cadent Holdings, Inc
Carlstadt NJ, USA
Branche
Gesundheit
Tétigkeitsschwerpunkt
Orthodontische
Computermodelle
Finanzierungsstadium
Expansion-Development
Stimmquote: 2.82%

Gemass den bis und mit November vorliegenden Zahlen hat Cadent eine deutliche
Umsatzsteigerung gegeniiber dem Vorjahr erreicht. Dennoch wird Cadent das ehr-
geizige Budget 2006 vermutlich nicht erfiillen kénnen. Die Zahl der gewonnenen
Neukunden ist im OrthoCAD-Bereich unter den Budgetvorgaben geblieben, nament-
lich als Folge von enttduschenden Verkaufsabschlissen in einzelnen Absatzgebie-
ten. Die Gesellschaft hat bereits Massnahmen an der Verkaufsfront ergriffen, welche
geeignet sind, die Gewinnung von Neukunden zu optimieren.

Im Sommer hat Cadent in den USA eine Reihe von eintdgigen Seminaren abgehal-
ten, um das interessierte zahntechnische Personal besser in der Handhabung der
OrthoCAD-Technologie schulen zu kénnen.

Der Cadent C&B-Dienst ist schwéacher als budgetiert ins Berichtsjahr gestartet. Der
Hauptgrund hierfir liegt in Schwierigkeiten technischer Art. Allerdings sind infolge
des verzogerten Aufbaus der C&B-Vertriebsorganisation auch die Kosten klar unter
dem Budget geblieben. Per Anfang Oktober konnten die technischen Probleme be-
hoben werden, und die C&B-Umsatze haben zulegen kénnen.

Im August 2006 haben die bestehenden Investoren einen Uberbriickungskredit im
Umfang von USD 5 Mio. gewéhrt. Die Kreditgeber haben das Recht, die entspre-
chenden Betrége zu den Bedingungen vom ersten Quartal 2005 in Aktienkapital zu
wandeln. ProgressNow! hat sich an dieser Finanzierung nicht beteiligt.

Die Bewertung entspricht den Konditionen der Kapitalrunde vom ersten Quartal 2005.
Die Fair-Value-Berechnung beinhaltet auch den inneren Wert der Optionen.

Nach den Verzégerungen infolge technischer Schwierigkeiten 2006 sollte der Cadent
C&B-Dienst (Crown & Bridge) im Jahr 2007 einen markant grésseren Umsatzbeitrag
leisten als im Berichtsjahr. Im OrthoCAD-Bereich sollte die Bereinigung der Ver-
triebsstrukturen zu besseren Zahlen bei der Neukundengewinnung fiihren.

Gesellschaft
Enablearning, Inc
Cambridge MA, USA

Branche
Bildung

Tétigkeitsschwerpunkt
Internetgestitzte
Lernverfahren

Finanzierungsstadium
Early stage

Stimmquote: 26.58%

Das Geschaftsjahr 2006 war vom Marketing- und Vertriebsabkommen mit dem
gréssten US-amerikanischen Studien- und Immatrikulationsberater Noel-Levitz ge-
préagt. Das zusammen mit Noel-Levitz entwickelte Programm zur Vorbeugung von
Studienabbriichen ist im Sommer in einem Webseminar vorgestellt worden, welchem
Vertreter von gegen 200 Colleges aus verschiedenen Regionen der Vereinigten
Staaten beigewohnt haben.

Trotz guter Lizenzeinnahmen ist die Gewinnung von Neukunden im US-amerikani-
schen Collegemarkt anspruchsvoll geblieben. Daher wurde dazu (bergegangen,
EnableMath (ber eine neu aufgesetzte Internetseite direkt den Studenten anzubie-
ten, die nach Unterstlitzung im Fach Mathematik suchen.

Aus dem De Anza College in Kalifornien liegen mittlerweile Erfahrungen von rund
1'000 Studierenden (ber ein ganzes Schuljahr (September 2005 bis Juni 2006) mit
dem EnableMath-Ansatz vor. Von den EnableMath-Studenten haben nur 12% ihr
Studium abgebrochen — weniger als die Halfte der tbrigen Studenten.

Der zuséatzlich benétigte Liquiditatsbedarf der Gesellschaft wurde durch Darlehen
von den Griinderaktiondren ohne Beteiligung von ProgressNow! gedeckt.

Diese Position ist weiterhin zu Anschaffungskosten bewertet.

Auch 2007 wird der Schwerpunkt auf dem Direktvertrieb von EnableMath (iber das
Internet an Studenten liegen, die Nachhilfe im Fach Mathematik brauchen. Ziel fiir
2007 ist es, Uber das Internet 3'000 Studenten als Kunden zu gewinnen.




Gesellschaft
Energetech Australia Pty Ltd
Botany NSW, Australien
Branche
Erneuerbare Energien
Tétigkeitsschwerpunkt
Wellenenergie
Finanzierungsstadium
Start-up
Stimmquote: 0.53%

Im Frihjahr 2006 ist die Port-Kembla-Anlage weiteren Praxistests unterzogen wor-
den, um zusatzliche Daten Uber die optimale Ausnutzung der Wellenergie und die
Meerwasserentsalzung zu gewinnen. Zusatzlich ist das Design der Anlage Uberarbei-
tet worden mit dem Ziel, Gewicht einzusparen und die Verankerung zu vereinfachen.
Die Installation der Anlage vor der Kiste ist im Dezember erfolgt.

Die Vorbereitungen flir das Rhode-Island-Projekt in den USA sind ebenfalls vorange-
trieben worden. Wie bereits zuvor in diversen Landern hat Energetech Australia fiir
seine Technologie neu auch in Deutschland und Frankreich Patentschutz zugespro-
chen erhalten.

Im Herbst haben die Investoren weitere Finanzierungsschritte beschlossen. Ein lan-
gerfristiger Finanzplan sieht die Schaffung von weiterem Aktienkapital unter der
Bedingung vor, dass gewisse technische Meilensteine erreicht werden. Progress-
Now! beteiligt sich nicht an diesen Finanzierungsschritten.

Aufgrund der erneuten Verzégerungen und Kostenlberschreitungen bei der Port-
Kembla-Anlage sowie der nach wie vor bestehenden Unsicherheiten bezlglich der
langfristigen Finanzierung von Energetech bewertet ProgressNow! diese Position
unverandert mit null.

Die Port-Kembla-Anlage ist im Dezember 2006 definitiv an ihrem Einsatzort installiert
worden. Sie dirfte 2007 erstmals elektrischen Strom auf kommerzieller Basis ins
offentliche Netz einspeisen. Bis Ende 2007 sollte zudem eine weitere Anlage in Aust-
ralien, das Portland-Projekt, in der Lage sein, elektrischen Strom ans Netz zu liefern.
Des Weiteren dlirfte Anfang 2007 ein ldngerfristiger Finanzplan verabschiedet und
umgesetzt werden.

Gesellschaft

Hansen Medical, Inc

Mountain View CA, USA
Branche

Gesundheit
Tétigkeitsschwerpunkt

Medizinalroboter
Finanzierungsstadium

An der Nasdaq, New York kotiert
Stimmquote: 0.65%

Das Sensei Robotic Catheter System ist im Mai an einem medizinischen Fachkon-
gress fir Herzspezialisten in den USA vorgestellt worden. Die klinische Evaluation
des Systems ist in Europa erfolgt, namentlich in Prag sowie am Klinikum Coburg in
Deutschland. Die verschiedenen Praxistests fir die Fernbedienung des Robotersys-
tems und die Platzierung der Katheter sind erfolgreich verlaufen. Die Sensei-Katheter
haben sich als dusserst stabil in der Lage erwiesen, und die ergonomische Ausge-
staltung des Systems lasst den operierenden Arzt weniger rasch ermlden.

Im November 2006 konnte Hansen Medical unter der Leitung der fiihrenden US-
Investmentbanken Morgan Stanley und J.P. Morgan ein erfolgreiches Initial Public
Offering an der US-Technologiebdrse Nasdaq durchfliihren. Die neuen Aktien wurden
zu USD 12.00 ausgegeben. Es ist zu beachten, dass im Zuge des IPOs ein Reverse
Split von 4:1 stattgefunden hat. Insgesamt sind Hansen Medical durch das IPO liqui-
de Mittel in der Gréssenordnung von USD 80 Mio. zugeflossen.

Die Aktien der Gesellschaft sind an der US-Technologiebérse Nasdaqg kotiert. Die
Bewertung erfolgt aufgrund des Bérsenschlusskurses am Bilanzstichtag.

Die aus dem IPO zugeflossenen Mittel werden zu einem erheblichen Teil fiir den
Ausbau der Marketing- und Vertriebsinfrastruktur der Firma verwendet. Ein weiterer
Teil der neu erhaltenen Gelder wird in die Forschung und Entwicklung investiert. Das
Sensei Robotic Catheter System mit dem dazugehdrigen Artisan-Katheter befinden
sich gegenwdrtig im Genehmigungsverfahren der US-Zulassungsbehérde FDA. Auch
2007 wird der Praxiseinsatz der Hansen-Medical-Produkte wieder an Fachkongres-
sen demonstriert, so beispielsweise im Januar 2007 am Atrial Fibrillation Symposium
in Boston.

Gesellschaft
Plant Health Care plc
Pittsburgh PA, USA
Branche
Umwelt
Téatigkeitsschwerpunkt
Biologische Produkte fir Gar-
tenbau und Landschaftspflege
Finanzierungsstadium
An der AIM, London kotiert
Stimmquote: 2.23%

Im Frihling und Herbst hat Plant Health Care weitere Resultate zu den Myconate-
Versuchen verdffentlicht. Hierbei sind Ertragssteigerungen bei Mais und Sojabohnen
von bis zu 25% beobachtet worden. Die beeindruckendsten Ertragszuwéchse konn-
ten in Gegenden mit grosser Trockenheit oder schlechter Bodenbeschaffenheit er-
zielt werden. Diese sehr guten Testresultate haben zu markanten Aktienkursgewin-
nen bei grossen Handelsvolumina geflhrt. In allen Geschéaftsbereichen wurden be-
achtliche Fortschritte erzielt, vor allem in Europa, wo der Umsatz innert Jahresfrist
um 44% wuchs, und in Mexiko, wo der Umsatz in der gleichen Zeit um 39% zunahm.
Im Wiederaufforstungsbereich stieg der Umsatz um 33%, der Bereich Landschafts-
bau wuchs um 8%, und das neue Geschéftsfeld US Agriculture brachte USD 0,8 Mio.
ein, hauptsachlich in den letzten zwei Monaten des Jahres. Insgesamt belief sich
Plant Health Cares Umsatz im Jahre 2006 auf USD 13,7 Mio., knapp unter den Er-
wartungen, da Auftrdge zum Verkauf von Myconate aufgrund eines hangigen Ver-
tragsabschlusses mit einem Entwicklungspartner verschoben werden mussten. Folg-
lich wird das Finanzjahr 2006 mit einem marginal hdéheren Verlust als vorgesehen
enden.

Im Dezember 2006 hat Plant Health Care den Erwerb einer Mehrheitsbeteiligung an
dem an der Nasdaq kotierten Unternehmen Eden Bioscience Corporation angekiin-
digt. Eden Bioscience entwickelt und vermarktet diverse Pflanzenschutzprodukte,




darunter Harpine. Harpine sind natirliche Proteine, welche das Pflanzenwachstum
anregen und die Stressresistenz von Nutzpflanzen wie beispielsweise Gemdise for-
dern. Eden Biosciences Produktpalette bietet zudem weitere Synergien mit Plant-
Health-Care-Produkten, so auch mit Myconate.

Im ersten Halbjahr hat Plant Health Care eine Finanzierungsrunde, an welcher sich
ProgressNow! nicht beteiligt hat, erfolgreich abschliessen kénnen. Es sind 10 Millio-
nen neue Aktien zu GBP 0.65 platziert worden. Die zugeflossenen Mittel sollen zu
einem erheblichen Teil in den Aufbau der Vertriebsstrukturen fir Myconate investiert
werden.

Die Aktien der Gesellschaft sind am Alternative Investment Market (AIM) der Londo-
ner Borse kotiert. Die Bewertung erfolgt aufgrund des Boérsenschlusskurses am
Bilanzstichtag.

Die Kommerzialisierung von Myconate wird in einem gestaffelten Prozess erfolgen.
Bereits im Januar 2007 konnte ein umfassendes Abkommen mit dem Agrochemie-
multi Bayer CropScience unterzeichnet werden, welcher die Weiterentwicklung und
Kommerzialisierung von Myconate betrifft. Aus der Ubernahme von Eden Bioscience
erwartet das Unternehmen fiir das Jahr 2007 Einnahmen in der Héhe von USD 3.5
Mio.

Gesellschaft
ZymeQuest, Inc
Beverly MA, USA

Branche
Gesundheit

Tétigkeitsschwerpunkt
Enzymatische Blutgruppen-
umwandlung

Finanzierungsstadium
Early stage

Stimmquote: 36.72%

Die Sicherheitsstudien (klinische Phase Ib) zur Transfusion der umgewandelten roten
Blutkérperchen der Gruppe A in rote ECO®-Blutkérperchen konnten erfolgreich abge-
schlossen werden. Bei keinem einzigen der getesteten Probanden sind negative
Symptome wie zum Beispiel lokale Blutergiisse aufgetreten.

Die Versuche der klinischen Phase lla, in welcher rote ECO®-BIutk<‘5rperchen aus
roten Blutkdrperchen der Gruppe A an gesunde Probanden diverser Blutgruppen
Ubertragen werden, sind in Schweden und Norwegen Ende Dezember eingeleitet
worden. Die Auswahl dieser beiden Lander ist auf Wunsch des Marketingpartners
Novartis Blood Division im Hinblick auf eine eventuelle Markteinfiihrung des ECO®-
Blutes in der EU vor der Markeinflihrung in den USA erfolgt.

Die préaklinischen Versuche nach der ersten Stufe des Herstellungsprozesses von
behandelten und gekihlten Blutplattchen sind noch im Jahre 2005 erfolgreich abge-
schlossen worden. Die praklinischen Versuche nach der zweiten Stufe des Herstel-
lungsprozesses von behandelten und gekihlten Blutplattchen sind in vitro (im Rea-
genzglas) mit grossem Erfolg durchgefliihrt worden und haben in der medizinischen
Fachwelt einige Aufmerksamkeit erregt. Die praklinischen Versuche dirften 2007
definitive Resultate liefern.

Obwohl urspriinglich angekiindigt, hat ZymeQuest 2006 keine Finanzierungsrunde
abgeschlossen. Der Verwaltungsrat der ZymeQuest hat die Geschaftsleitung lediglich
erméchtigt, im Rahmen einer Uberbriickungsfinanzierung von bestehenden Aktiona-
ren und teilweise auch neuen Investoren in geringem Ausmass Mittel zur Deckung
der laufenden Kosten aufzunehmen. Grund dafr ist unter anderem, dass nach Vor-
liegen der Phase-lla-Daten eine langerfristige Beschaffung von Risikokapital zu we-
sentlich attraktiveren Konditionen méglich sein sollte.

Flr die Bewertung der Aktien ist die am 25. Januar 2005 abgeschlossene Finanzie-
rungsrunde massgebend. Die Fair-Value-Berechnung beinhaltet auch den inneren
Wert der Optionen.

Es ist geplant, die angelaufene Studie der Phase lla zur Transfusion von ECO®-
Blutkérperchen aus roten Blutkérperchen der Gruppe A an Empfénger diverser Blut-
gruppen im zweiten Quartal 2007 abzuschliessen. Bei den Probanden der Phase lla
handelt es sich um gesunde Personen mit einem intakten Immunsystem. Fiir 2007 isl
zudem der Beginn der Studie IIb geplant, in der Patienten (Krebskranken, Unfallop-
fern etc.) erstmals ganze Blutkonserven (450 Milliliter) mit ECO®-Blut verabreicht
werden.

Eine Phase Ill muss aus regulatorischen Griinden ebenfalls durchgefiihrt werden. Da
die Probanden aber wegen ihres geschwéchten Immunsystems wenige bis keine
Abwehrkréfte besitzen, muss in Phase Il kaum noch mit Nebeneffekten gerechnet
werden.

Die préklinischen Versuche mit den behandelten und gekiihlten Blutplattchen sollten
2007 abgeschlossen werden kénnen. Anschliessend diirften die vorgeschriebenen
klinischen Tests (Phasen | bis Ill) eingeleitet werden. Da im Herstellungsverfahren
nur natdrliche Substanzen Verwendung finden und sich ZymeQuests Technologie an
den géngigen Verfahren der Transfusionsmedizin orientiert, darf man unseres Erach-
tens mit einem speditiven Durchlaufen der klinischen Phasen rechnen.




Innerer Wert der Gesellschaft und pro ausgegebene Aktie

31.12.2006 31.12.2005
Flussige Mittel CHF 271'735 CHF 582'368
Forderungen CHF 6'773 CHF 12
Wertschriften CHF 5'636'542 CHF 1'303'258
Private-Equity-Beteiligungen CHF 54'656'719 CHF 60'481'173
Total Aktiven CHF 60'571'769 CHF 62'366'811
Total Fremdkapital CHF -3'701'077 CHF -2'5664'254
Bestand eigene Aktien zu Marktwert CHF 78'230 CHF 80'569
Innerer Wert der Gesellschaft CHF 56'948'922 CHF 59'883'126
Total ausgegebene Aktien zu CHF 50 nominal 702'500 702'500
Innerer Wert pro ausgegebene Aktie CHF 81.07 CHF 85.24
Boérsenschlusskurs per Stichtag CHF 30.10 CHF 31.00
Ubersicht Konzernrechnung

Geschéftsjahr endend am 31. Dezember 2006 2005
(in Schweizer Franken) CHF CHF
Konsolidierte Erfolgsrechnungen

Finanzaufwand/-ertrag netto -1'5685'462 9'349'500
Betriebsaufwand -1'346'403 -1'213'053
Jahresverlust/-gewinn -2'931'865 8'136'447
Verlust/Gewinn pro ausstehende Aktie: -4.19 11.63
Verlust/Gewinn pro ausgegebene Aktie: -4.17 11.58
Konsolidierte Bilanzen

Umlaufvermégen 278'508 582'380
Anlagevermégen 60'293'261 61'784'431
Total Aktiven 60'571'769 62'366'811
Fremdkapital 3'701'077 2'564'254
Eigenkapital 56'870'692 59'802'557
Total Passiven 60'571'769 62'366'811
Mittelflussrechnungen

Mittelfluss aus operativer Geschaftstatigkeit -310'092 226'722
Mittelfluss aus Finanzierungstatigkeit 0 0
Kursverluste/-gewinne auf flissigen Mitteln -541 8'155
Abnahme/Zunahme fliissige Mittel -310'633 234'877




Angaben zur Gesellschaft

Die Gesellschaft
ProgressNow! invest AG
Bahnhofplatz 65
CH-8501 Frauenfeld

Telefon: +41 (0)52 723 30 90

Telefax: +41 (0)52 723 30 91

E-Mail: office@progressnow.ch

Homepage: WWW.progressnow.ch / www.progressnow.com
Die Aktie

Kotierung: SWX Swiss Exchange

Valorennummer: 1051 086
Tickersymbol: PRON

Vorausschauende Aussagen

In diesem Brief an die Aktiondrinnen und Aktionare werden verschiedentlich Aussagen betreffend die Entwicklung der Ge-
sellschaft und ihrer Portfolio-Gesellschaften gemacht (Vorausschauende Aussagen). Aktiondre und Investoren werden
darauf hingewiesen, dass solche Vorausschauende Aussagen die aktuellen Einschatzungen der Gesellschaft bezliglich
Marktbedingungen und zukiinftiger Ereignisse der Portfolio-Gesellschaften widerspiegeln und bestimmten Risiken, Unsi-
cherheiten und Annahmen unterworfen sind. Verschiedene Umsténde kénnen zu materiellen Abweichungen in den tatsach-
lichen Ergebnissen flihren. Dazu gehoéren etwa das Umfeld einzelner Portfolio-Gesellschaften in Bezug auf den Zeitpunkt
und die Bedeutung neuer Produkteinflhrungen, Einfllhrung konkurrierender Produkte durch andere Unternehmen,
mangelnde Akzeptanz neuer Produkte und Dienstleistungen bei den Zielgruppen der einzelnen Portfolio-Gesellschaften,
Verénderungen im politischen, sozialen oder im rechtlichen Umfeld, in dem einzelne Portfolio-Gesellschaften tatig sind, oder
Veranderungen wirtschaftlicher und technischer Trends und Rahmenbedingungen einschliesslich Wahrungsschwankungen,
Inflation und Konsumverhalten auf globaler, regionaler und nationaler Ebene sowie verschiedene andere Faktoren. Die
Gesellschaft Gbernimmt keine Verpflichtung, Vorausschauende Aussagen zu aktualisieren.



